.4 D MEJORES COMPRAS, ' RESUMEN

PROCESOS MAS EFICIENTES

DIGITAL o t EJECUTIVO

En el mercado de negocios electrénicos desde 1995 Digital B2B opera méas de 3 mil clientes activos en 12 paises y vincula
mas de 21mil transacciones mensuales entre compradores y proveedores industriales

Integramos procesos y redes de negocio electrénicos otorgando
e Ahorros
e Control
e Eficiencia.

Apalancamos sus esfuerzos de compra y venta utilizando el Internet:
cadenas de suministro, automatizacion de procesos, control de
inventarios, negociacion electronica, promocion internacional, apoyo
de exportacion, Market Place Industrial.

Optimizamos el intercambio de documentos y datos entre empresas automatizando el area de Compras y Cuentas por Pagar
mediante la colaboracién electrénica entre proveedores y compradores.

LA INTERMEDIACION ELECTRONICA

Ciclo integral de compras

Proveedor Retailer Consumidor
> ]
DIGITAL
Mejor Visibilidad Mejor nivel de servicio con cliente Incrementar disponibilidad de productos
Nivel Inventario Optimizado Maximizar capacidad productiva Reducir tiempo al mercado y velocidad de
Mejor Nivel de servicio de proveedores Optimizar nivel de inventario respuesta
Bajo Costo de integracion Reducir obsolescencia

Optimizar Procesos

OFERTA AL COMPRADOR

De la requisicion al pago AUTORIZACION /CONTROL / MEDICION DE DESEMPENO

Mejoramos su comunicacion con

los proveedores de la requisicion

a_I pago por medios electrénicos Organizacién Orden de

vinculando su ERP a la 9 > compra
Informacion

plataforma B2B: un portal de :

compras accesible en WEB 24/7 * Catalogacién Selecciony

Confirmacion y

SR = Catalogos Abiertos f Recepcion

. Nuestra oferta le permitira . Catélogos AL Competencia 2 5 Eact
comprar a la mejor opcion, tener = Flujos de Autorizacién = Cotizaciones Visibilidad ag OCy Pac ura
mayor competitividad de Electrénicas (CxP)

d P = Negociaciones
proveedores, negociaciones Electronicas = Comercio Exterior Conciliacion
anualizadas por volumen, = Evaluacion (RFx) » Visibilidad de entregas y
disminucion de inventarios, transporte

= Evidencias de entrega Cuentas por Pagar
Publicacion de Pago

Factura Electrénica

conciliaciones automaticas para

programacion de pagos, control Colaboracion

7 3 Way Match
de prgsupyesto, ﬂU,JO_S de = Convenios y Contratos Y
autorizacion electrénicos, = Publicacién Inventario
administracion de contratos, y gz*;‘)ffﬁﬁg‘"e“m
documentacion de comercio = Vendor Management

exterior y mucho mas. Inventory (VMI)



Comunicando Elecironicamente

A Ia industria con sus Proveedores 2

PROPUESTA DE VALOR -Ahorros, Control, Eficiencia

PROCESOS MAS EFICIENTES
= Aumente la rotacién de sus inventarios
= Garantice abastecimientos oportunos
» Colabore con proveedores de material directo, seleccione la mejor opcién de indirectos, y reemplace labores
operativas por estratégicas

AHORROS
» Reduzca costos del proceso de compras y auditorias
» Disminuya los gastos del proceso de cuentas por pagar y notificacion de pagos
= Aminore costos de adquisicion de bienes y servicios

CONTROL
= Monitoree desempefio y KPI's de proveedores
= Controle desviaciones de presupuesto
»= Controle la operacion y de transparencia

PORTAFOLIO DE SERVICIOS -Las 4 verticales al comprador

Mapeamos nuestras soluciones bajo 4 verticales que representan oportunidad de ahorros y calidad de procesos

OPTIMIZACION
DEL INVENTARIO

REDUCCION DE GASTO

REDUCCION DE COSTO

GARANTIZAR EL

ABASTO
’ I . . . e
Andlisis Competencia Compras Cuentas x Colaboracién Visibilidad y
Automatizadas Pagar Control
CATALOGACION COTIZACIONES REQUISICION Y PUBLICACION DE PUBLICACION DOCUMENTOS
ELECTRONICAS AUTORIZACION PAGOS INVENTARIOS ADUANALES
1 - K
PUBLICACION DE NEGOCIACIONES DOCUMENTOS CONCILIACION DE V.M. CONTRACT
CATALOGOS ELECTRONICAS COMERCIALES PAGOS MANAGEMENT
ANALISIS DEL SOURCING FACTURA CONTROL DE KPI'sy
GASTOS ELECTRONICA INVENTARIOS DESEMPENO

REFERENCIAS -Casos de éxito, Clientes, Alianzas, Outsourcing

TRINITY MEXICO: 1,400 proveedores mas de 30,000 6rdenes de compra
al afio. Mas del 90% de las 6rdenes son confirmadas en tiempo

COLGATE PALMOLIVE: integr6 el R3 de SAP con B2B y amplié el
proyecto de la 6rden de compra a la recepcién de factura electrénica.

¢POR QUE OUTSOURCING?

v Especialistas en el sector
v Mayor Experiencia
v Reduccion de costos

CIPSA: En menos de 6 meses mas de 500 proveedores adoptaron la ¥ Agilidad en adopcion

plataforma. La visibilidad permitio corregir errores y rezagos.

v Estrategia orientada a proceso
v Flexibilidad de inversion

¥/ Centralizacion de operaciones
v Enfoque al Core Business

v' Apalancamientos por alianzas

TUPPERWARE: Se automatiz6 el proceso de 6rdenes por maguila y los
flujos de autorizaciones es hoy electrénica .

CRUZ AZUL: Se automatizé el proceso de compra y comunicacién con el
proveedor reduciendo tiempos de confirmacién y garantizando el abasto

Contamos con clientes y proveedores que respaldan nuestros servicios.

Clientes
cp COLGATE-PALMOLIVE [P TNTY uETEES )
) CONTACTENOS
: 2 [l +52 (55) 21 67 23 00
W +52 (55) 21 67 20 69
Proveedores ventas@b2bservicios.com

LaNOro

Mas en Www.digitalb2b.com.mx
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